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Inaugurada la delegacion de la zona levantina

Vifico inaugurd su nueva delegacion en Valencia el pasado dia 10
de marzo. Un local de cuatrocientos metros cuadrados destinados a
acercar el servicio técnico de la firma malagueiia a la zona
levantina. El radio de accién de la nueva comercial cubrird, ademds
de las tres provincias valencianas, las provincias de Albacete y
Palma de Mallorca.

dore sus puertas en Vdencia

AS nuevas instala-
ciones de la delega-
cion distribuyen ex-
clusivamente pro-

ductos de Vifico, una firma

que se ha distinguido por los
pin-balls fabricados bajo la
patente norteamericana

Gottlieb y que en estos mo-

mentos fabrica también vi-
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deojuegos y tiéne en prepa-
racion una maquina «B»
«completamente innovado-
ra», segun los propios fa-
bricantes.

La nueva delegacion de
Valencia esta destinada a
distribuir los productos fa-
bricados por la firma de Mé-
laga en la propia Comuni-

dad Valenciana, mas las pro-
vincias de Albacete y Palma
de Mallorca.

A las nueve de la noche
comenzé oficialmente el ac-
to inaugural de la delega-
cion, situada en la calle del
doctor Waksman, en Valen-
cia. El local tiene una exten-
sién de cuatrocientos metros

cuadrados y-estd dotado de
taller, exposicién y un labo-
ratorio en proyecto.

La sala de exposicién de la
comercial contiene los ulti-
mos modelos pero de mane-
ra especial el ultimo pin-ball
fabricado por Vifico, «Are-
na». Asimismo, los opera-
dores de la zona pudieron



probar los videojuegos de la
firma.

La delegacién reciente-
mente abierta forma parte de
la expansion que en estos
momentos esta viviendo Vi-
fico. La firma actualmente
tiene ademas siete delegacio-
nes en Andalucia. La inau-
guracion de la de Valencia
inicia el camino hacia la
«conquista» del norte. Por
otro lado, durante este mis-
mo afio se abrirdn dos mas,
una en Barcelona y la otra en
Madrid.

Fidel Vicente Molina, di-
rector comercial de la dele-
gacion de Valencia, es cons-
ciente del éxito de los pin-
balls de Vifico. «Nuestros
modelos destacan por el de-
sarrollo de los tableros, €l so-
nido, el juego y la calidad del
producto. Los que compran
un producto Vifico repiten
con el mismo modelo.»

Con veintisiete afios de
edad, Fidel Vicente Molina
Flores es un perfecto profe-
sional del sector, conocido
por numerosos operadores,
de lo que hizo gala la noche
del dia 10 de marzo convo-
cando a numerosas perso-
nas. Los cuatrocientos me-
tros cuadrados de extension
de los locales fueron pocos
para acoger al publico que
acudié a la convocatoria.

Tres afios de experiencia
en el sector como vendedor
«de calle» y su cargo como
director comercial en Libasa
avalan sus credenciales.

Fue sin embargo hace un
afio cuando conocié a los
responsables de Vifico. No
en vano fue el primero en
vender los pin-balls de la fir-
ma malagueiia en la regi6n
levantina.

La politica de Vifico con
la creacién de las comercia-
les se basa en acercar el ser-
vicio técnico a los operado-
res que residen fuera de An-
dalucia.

Fidel Vicente Molina es
consciente de la crisis de ven-
tas en pin-ball y, aunque la
reconoce, no cesa de asegu-
rar que esta crisis no ha lle-
gado a Vifico. «En Vifico no
se ha notado la crisis del pin-
ball. Lo estamos demostran-
do con la recaudacién que
estan teniendo nuestras ma-
quinas. Cada dia vendemos
mas, mientras los demaés fa-

En el curso de la presentacion se so

rte6 un pin-ball, momento que re-

fleja la foto inferior. En la foto superior, los socios de Vifico con el de-
legado de Valencia.

bricantes de pin-balls estan
decayendo.»

«Nuestras méaquinas
—prosigue Fidel Vicente
Molina— estan llenas de ali-
cientes gracias al desarrollo
del tablero de juego. Este es
el secreto de que nosotros no
estemos en la situacién del
resto de los fabricantes.»

Las delegaciones de Vifico
distribuyen exclusivamente
los productos fabricados por
la firma tanto a operadores
como a otras comerciales,
aunque a estas ultimas con el
precio de comercial para res-
petar sus margenes.

Los pin-balls fabricados
por Vifico son, como se sa-

be, de patente nortamerica-
na y, por tanto, tienen unas
caracteristicas de juego dife-
rentes a otros pin-balls. El
juego norteamericano es mas
lento y, aunque en Vifico se
ha acelerado el juego para
hacerlo mas acorde con los
gustos del jugador nacional,
no alcanzan a tener la rapi-
dez de otros pin-balls. El di-
rector comercial de la dele-
gacién de Valencia, Fidel Vi-
cente Molina, asegura a este
respecto que «me voy a dis-
tinguir por escoger a un tipo
de jugador que le gusta el so-
siego en los pinballs».

PROXIMO MODELO «B»

Como ya anunciabamos
en el nimero 54 de PIN-
BALL, Vifico tiene en estu-
dio el lanzamiento de una
maquina recreativa con pre-
mio en metalico denomina-
da «Golden Continental».
La maquina, autorizada el
pasado dia 25 de enero, no
saldra al mercado, segiun
fuentes de la empresa, hasta
julio o agosto, por lo que no
podra estar en la préxima
Feria de Torremolinos que
se va a celebrar los dias 14,
15 y 16 de abril.

Por lo que se ha podido
adelantar, el nuevo modelo
«B» es una maquina que per-
mite al jugador participar
mas, en virtud de la propia
filosofia de juego, consisten-
te en un bingo con numero
moviles.

Segun Toméas Cardefias,
gerente de Vifico, el merca-
do de Valencia se encuentra
en una situacién excelente,
razén por la que se ha deci-
dido a embarcarse en esta
nueva aventura. «Desde lue-
go para el pin-ball tiene muy
buena acogida», puntualizo.

SORTEO DEL PIN-BALL

Entre los operadores asis-
tentes se sorte6 un pin-ball.
Curiosamente Julio Guerra,
gerente de OCER vy presente
en el acto, cambi6 su pape-
leta por otra a una operado-
ra, que fue precisamente la
premiada.

Al acto asistieron Tom4s
Cardefias y Victor Bosquin,
gerente y presidente de la fir-
ma, respectivamente.
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