NUEVO MODELO BAJO LICENCIA DE GOT

Con la presentacion de la Spring
Break, VIFICO continda en su linea de fa-
bricar pin-balls bajo licencia de la firma
americana Gottlieb. De este Ultimo mode-
lo y de la creciente presencia de la em-
presa malaguefia tanto en Andalucia co-
mo en el resto de Espafia, nos hablan Vic-
tor Bosquin y Ginés Cdrdefias, consejero
delegado y encargado del departamento

comercial, respectivamente.

buidora malaguefia

VIFICO presentd el
14 de enero un nuevo pin-
ball, el «Spring Break»
—«siesta de primave-
ra»—, un modelo realiza-
do en Espafia, bajo licen-
cia de la firma norteame-
ricana Gottlieb, primer
fabricante mundial, con
Williams, en este tipo de
maquinas. La presenta-
cién tuvo lugar en un
céntrico hotel de Jaén y

LA fabricante y distri-
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Bosquin (derecha) y
Cardeiias (centro)

no creen que el
Pin-Ball atraviese un

mal momento.
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tue una presentacién
conjunta para los opera-
dores locales y para los de
Coérdoba.

A esta presentacion, la
primera que se ha hecho
en Espafia de esta maqui-
na, asistieron unas dos-
cientas personas.

La «Spring Break»
presenta un programa de
contabilidad en un disco
informatico que controla
las partidas. Contabiliza
también el total de parti-
das hechas, el total de
partidas gratuitas, el total
de faltas, el total de espe-
ciales, las bolas extras...
También controla el
tiempo medio de una

partida. Su precio es de
293.000 pesetas.

La nueva maquina ha-
ce también un chequeo
en caso de averia o de que
se funda una lAmpara, de
forma que el técnico pue-
de saber perfectamente
doénde esta el mal con s6-
lo acudir al panel infor-
matico.

La «Spring Break»
presenta también un por-
centaje automdtico de
partidas gratuitas, algo
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que es beneficioso tanto
para el operador como
para el duefio del bar y
los propios jugadores. El
nivel a partir del cual se
hace partida gratis va su-
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biendo o bajando, para
alcanzar ese porcentaje
fijo. Esto es sin duda una
novedad, dentro de la
tecnologia punta que nos
ofrece esta maquina.
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«La maquina es muy
completa —dice Victor
Bosquin, consejero dele-
gado de VIFICO—, tiene
siete placas electronicas.
Cada fliper tiene su placa
electronica. Hay en total
diez o doce placas. No
lleva tirador. Sale la bola
usando el pulsador dere-
cho y salen cuatro bolas
cada vez.»

El precio de la partida
es de 50 pesetas, con un
precio de 100 pesetas pa-
ra tres partidas. La
«Spring Break» se puede
graduar también en su
grado de dificultad, se-
gun la experiencia y la pe-
ricia del jugador.



LIBRO TECNICO

«Hemos recibido felici-
taciones —dice Bos-
quin— de la Comisién
Nacional de Juego por el
mejor libro técnico que
hay en el mercado.»

Esta maquina se presen-
ta pocos meses después
de la Feria de Barcelona,
en donde VIFICO pre-
sent6 otro pin-ball, el
«Montecarlo». Este pin-
ball, segn afirman los
dirigentes de la firma, se
vendié en dos semanas.

«Nosotros —dice Gi-
nés Cardefias, del depar-
tamento comercial de VI-
FICO— hacemos stocks

cortos para que el opera-
dor pueda mover con fa-
cilidad sus maquinas. En
seis meses sacamos tres
pin-balls distintos.»

Las relaciones de VI-
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FICO con Gottlieb son
muy buenas. VIFICO
importa componentes de
América y luego se hacen
aqui las partes espafiolas,
como por ejemplo los r6-

tulos en castellano. La
firma malaguefia tiene un
contrato con Gottlieb
por diez afios.

PRODUCCION
PROPIA

La produccién propia
de VIFICO ocupa ape-
nas un 10 por 100 de la
produccion total de la fir-
ma. El resto lo componen
modelos importados,
principalmente de Gott-
lieb. Aunque lo que se
importa son, como he-
mos dicho, algunos com-
ponentes, ya que la que la
fabricacion propiamente
dicha se realiza en Espa-
fla, bajo licencia.

En la actualidad VIFI-
CO tiene una gran expan-
sién en ‘Andalucia, con
siete comerciales. Fuera
de Andalucia, en Valen-
cia, Barcelona y Madrid,
VIFICO se estd implan-
tando también. VIFICO
tiene delegaciones en Va-
lencia, Madrid, Granada,
Jaén, Barcelona, Huelva,
Cadiz y Almeria. Con un
tiempo de vida de dos
aflos y medio, VIFICO
ha conseguido tener pre-
sencia en estas ciudades.

Volviendo a la maqui-
na recién presentada, la
«Spring Break», pode-
mos decir que incorpora,
al igual que ya lo hiciera
la «Montecarlo», una fo-
tografia en su frontal, en
vez de la clasica y tradi-
cional serigrafia.

Para Bosquin, esto es
mas barato y mas resis-
tente. En caso de que se
rompa o estropee se pue-
de cambiar por otra, sin
necesidad de tener que
cambiar todo el frontal.
La maquina lleva una
placa de alimentacién,
una placa de sonido, una
CPU, que es el cerebro
del aparato y una placa
auxiliar.

CUATRO MODELOS

Con este «Spring
Break», ya son cuatro los
modelos presentados ul-
timamente por VIFICO
bajo licencia de Gottlieb.
Las tres restantes fueron

Enrique Salido
(izquierda), de la

comercial de Jaén y
Coérdoba; Luis Amds
(centro), de la de
Granada y
Cardenas,

tienen plena
confianza en la

«Spring Break».

El frontal
compuesto por
fotografias es algo

ya habitual en los
ultimos modelos de

Gottlieb.
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V l I: l [ " PRESENTO LA ‘SPRNG Break?

presentadas en la Feria
de Barcelona y son la ya
citada «Montecarlo», en
la que curiosamente apa-
rece en la fotografia del
frontal el legendario fa-
bricante Gottlieb, el em-
presario que dio el nom-
bre a la empresa america-
na; la «Gold Wings», con
estética futurista y con
una fotografia de una pa-
reja en moto en el fron-
tal, y la «Hollywood
Heat», con ambiente de
vacaciones, que utiliza en
su frontal fotografia de
modelos con pose sexy, al
igual que lo hace la recién
presentada «Spring
Break».

Estos cuatro modelos
se fabrican bajo licencia
de Gottlieb y las cuatro

A

Para que no
quedara ninguna

duda de que los
ultimos modelos de

VIFICO presentan la
tecnologia mas
avanzada, los
asistentes pudieron

verlas incluso «por
dentro».

presentan la novedad de
fotografia en el frontal.

«Hacemos series cortas
—dice Ginés Carde-
flas—, de 500 maquinas,
para que el operador
pueda ir cambiando. Co-
mo mucho se pueden am-
pliar a 600 méquinas.»

«Este altimo modelo
ha sido presentado en
Jaén para empujar —di-
ce Bosquin— a las co-
merciales que VIFICO
tiene en Jaén, Cérdoba y
Granada.»

«En Madlaga —afia-
de— no tenemos proble-
mas. Trabajamos con
diez comerciales de la zo-
na.»

LEY DEL JUEGO

«La Ley del Juego
—dice el consejero dele-

gado de VIFICO— que
impone dos méquinas de
tipo ‘B’ en el bar y una de
tipo ‘A’, nos ha beneficia-
do. Nosotros no hemos
notado que se haya dado
un bajén en el mercado
del pin-ball. Para noso-
tros es al revés. Somos
una empresa joven y po-
co a poco subimos, por-
que hacemos buenas ma-
quinas.»

Sobre nuestro pafis,
Bosquin, que es de nacio-
nalidad belga, aunque es-
td afincado aqui y tiene
un hijo espafiol, opina
que tiene «un mercado
bastante fuerte. En Espa-
fia hay ahora mismo mas
de 600.000 méquinas. En
Bélgica, por ejemplo sélo
hay 70.000».

«Eso es —dice— por-
que en Bélgica, al igual
que en otros paises euro-
peos no estan permitidas
las maquinas ‘B’. Sélo los
bingos estan permitidos.
En méquinas ‘A’ hay
muchos aparatos, todos
ellos de marca america-
na, principalmente Gott-
lieb y Williams.»

Segun ¢él, para Espafia
no hay ningin futuro en
el Mercado Comun en las
maquinas de tipo «A»,
desde el punto de vista de
la exportacién. Si en
cambio en las maquinas
de tipo «B», donde Espa-
fia puede ser competitiva
fuera de nuestras fron-
teras. :

Gottlieb, dicen tanto
Bosquin como Cardeiias,

ha encontrado a través de
VIFICO su forma de in-
troducirse en Espaifia,
aunque esta introduccién
no ha sido fécil, al tener
que competir con firmas
fuertes, mas implantadas
y de mayor tamafio, co-
mo CIRSA, Franco, IN-
DER o SEGA. Ademas
VIFICO presentaba unos
precios ligeramente mas
altos, lo que ha podido
influir también en que la
dificultad de su introduc-
ciéon en Espafia se in-
crementase.

Cardenias dice, sin em-
bargo, que a pesar del
precio, «la gente se ha da-
do cuenta de que damos
muchas mas ventajas,
cuidamos mucho al ope-
rador». Ellos son cons-

Espafia tiene fama de
contar con los pin-bals
més rapidos del mundo.
En opinién de Bosquin,
esto «es asi porque lo pre-
fiere el operador, no el
cliente. Cuando un juga-
dor echa 50 pesetas para
jugar una partida le gus-
ta jugar por lo menos un
minuto. Hay algunas en
las que sélo juegas veinte
segundos, si no eres muy
buen jugador. Hay que
recordar que esto no es
un bote, es una maquina
para divertirse. El ‘Spring
Break’, de todas formas,
tiene algo mas de veloci-
dad que la que tiene el
modelo original, el ame-
ricano».

VIFICO fabrica al dia
15 méquinas. Hace tan

cientes de que el desarro-
llo comerecial es un traba-
jo muy lento, y muy difi-
cil. Saben que no se pue-
de introducir una maqui-
na o una firma en meses
pero, dentro de cinco
afios, pretenden ser los
mas -fuertes en las «Anx,

El operador tiene que
cambiar de costumbre,
opina Bosquin, «no suele
confiar en un nuevo pro-
ducto. Si estd acostum-
brado por ejemplo a IN-
DER, le cuesta mucho
cambiar. Los técnicos se
asustan al abrir nuestras
maquinas, por eso no es
con el operador con
quien tenemos los mayo-
res problemas sino con el
técnico. Hay que conven-
cerle de que es una bue-
na maquina».

solo cinco meses su pro-
duccién era de 8 maqui-
nas diarias. El niimero de
sus empleados es de 65.
Su principal esquema de
trabajo es, como hemos
dicho, la importacién de
maquinas Gottlieb, mar-
ca de la que son los 1ni-
cos importadores en Es-
pafa. «Gottlieb —dice
Bosquin— prefiere este
sistema que emplea con
nosotros, el de fabricar
aqui nosotros las maqui-
nas con piezas suyas. De
otra forma, importando
sus maquinas completas,
éstas subirian mucho de
precio, por los derechos
arancelarios. Por ejemplo
la ‘Spring Break’, si se
importara entera costaria
en Espafia unas 350.000
pesetas.»
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