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N Malaga, casiap
gono industrial Ile
das las fantasias
desde ese paraiso
stados Unidos. Las «Raven»

los E

as ; .
o sugerido desde la serig

ie de aeropuerto, en un poli-

) Ca 0
g

electronica, que son

o las «Hollywood>, con todo un mundo ergticg y fas-

rafia, vani i
10S0, e lidos de | »van invadiendo poco a
oco las Inquietudes de juego de los espafioles a
19 ipper-. mantes
/

LLI, en su fabrica, To-
mas Cardefias, un ma-
laguefio de la vieja es-
a andaluza, planifica, con-
atiende todos los ambitos
ocio. Es como un gene-
e disfruta con la batalla,
e Toma&s pone muchas
en juego —nunca mejor
cuando trabaja: expe-
profesionalidad, ambi-
| y, sobre todo, ilusién.
esde hace afio y medio, en
e inauguro la empresa.
Después de este tiempo,
) sea el momento de hacer
ien de conciencia. ¢(Qué
echo bien y qué ha hecho
VIFICO?
: eno. Es muy dificil que
le diga lo que hemos hecho
al, pero lo que si puedo de-
es que nuestro tema
pal, que es el «flipper»,
auténtico éxito. La prue-
sta en que nuestro segun-
- modelo estd ya ahi, a
o de salir, y que no
s tenido ningln proble-
a con el primero.
—/Se atreve usted a decir-
5 cuanto ha vendido hasta
cuantas unidades?
-Trescientas. Trescientas
ue no tengo mas, no hago

Y vender trescientas ma-
s es suficiente para decir
VIFICO ha sido un éxito?
Si, porque me conformo
esto. Tengo trescientas
das y otras trescientas
Hollywood», el préximo
8lo, también realmente
das y no tengo proble-
La Verdad es que no
mas.
después de la «Holly-
¢{qué proyectos hay?
8 tengo dos modelos
preparacion: la <Mon-
la «Goldwin».

pios o prefiere, de-
la linea del «co-

yo creo que
n esta misma

realmente un

algunas veces
\ , aunque

—Porque todo el mundo

sabe quién tiene en la mano el
tipo «B» y yo no tengo estruc-

tura suficiente para d

llar una bue_na ngéquin:s:;r?i-
Po «B», ni puedo salir al
mercado copiando o medio
copiando. Mi caracter no va
con eso y, por ello, me he lan-
zado a la aventura de hacer
unos pinballs que tampoco los
invento; son de una casa que,
como todo el mundo sabe,
:leva sesenta aflos haciéndo-
as.

«Yo no tengo competidores»

—¢Quiénes son los grandes
competidores de VIFICO?

—Los fabricantes de pin-
balls tradicionales en Espaiia.
Yo pienso, de todas formas,
que tampoco puede hablarse
de competidores en el mal
sentido de la palabra, porque
yo tengo un tipo de méaquina
que es diferente y lo que in-
tento es no luchar contra
ellos, sino que creo que hay
campo para todos. Mi pro-
duccién es muy limitada y lle-
ga al operador no para com-
prar una gran cantidad, sino
para servir un numero reduci-
do a sus clientes selectos. Po-
demos decir, sin menospre-
ciar a nadie ni mucho menos,
por Dios, que las maquinas de
VIFICO son un lujo, aunque 86-
lo sea porque debido al nime-
ro limitado de producci6n,
siempre serd rent_able para el
operador. Mire, si a mi ahora
mismo me piden cien «Ra-
ven», o mil <Raven», no puedo
fabricarlas, no puedo servir-
las, asf que cuando un opera-
dor tiene una «Raven» 0 una
«Hollywood>, cualquier maqui-
na mia, yo pienso que tiene un

valor. : |
N o tiempo lleva en €
gesant Cardefias?

ico Tomas
Au—?&égﬂz)de decir que toda

- v'daéémo ha sido este Sec-

sted? :
tor_pg:‘ae: ha sido _béslcamen;e
una profesién. Siempre se ha
mucha lucha pero,
Yo creo

nque, la verdad, es
‘m:;:: ::e ?le gastado mucho
pi |a fébrica y_ahora

dinero en do decir que
mismo no Ppueco Toce oy lu-
ane mucho dinero; diga-

siempre, ¢4
;ngna forma espiri-
tido de que he
ademés de para
intentando sa-

ganar dinero. in

.

tlsfacgr una nostalgia de las
mé_qumas pinballs de hace
quince, veinte afios, de aque-
lla época de gran apogeo.

~—¢Ha sido f4cil la penetra-
cién de VIFICO en el mercado
espafiol?

—Realmente facil no ha si-
do. He contado con mucha
colaboracién de la gente para
ir entrando, porque yo reco-
nozco que el precio de la mé-
quina es mas alto que el de las
otras, y esto es una dificultad
que habla que salvar, pero los
clientes se han concienciado
bien de que el precio va en re-
lacién a la calidad.

«Decir que las maquinas
no tienen averias es mentira»

—¢Han tenido averias estas
maquinas?

—Decir que las maquinas no
tienen ninguna averfa es men-
tira, lo diga quien lo diga. Las
méaquinas salen todas pro-
gramadas, todas muy bien,
pero luego todas crean algin
problema. Yo, sinceramente,
no he tenido ningun problema
grave, pero algin problemilla,
indudablemente que si. Esto
lo que hace es obligarme a
una mayor perfeccién en los
préximos modelos.

—;Qué va a suponer el re-
glamento andaluz para VIFICO?

—Yo veo un gran futuro pa-
ra mi, porque el reglamento
autoriza dos méquinas de tipo
«B» en los bares y, por tanto,
el operador tendré que com-

prar méquinas «A».

—¢Qué modificarfas en el

Sector en este momento?

—Quizé que, en lugar de ha-
ber tantas asociaciones, hu-
biese solamente una fuerte y
bien organizada.

—JQué piensa de Enrique

Curtichs como presidente de
FACOMARE?

—Hombre, Enrique es una
persona muy luchadora, es un
gran trabajador y pienso que
puede ser un buen presidente
nuestro, ¢por qué no? Lo que
a mi me preocupa es que, co-
mo en Espaiia lo que manda
es la maquina «B», las asocia-
ciones defienden més los inte-
reses de estos fabricantes que
los de las méquinas «<A.

—(Cudles son sus aficiones
después de las maquinas?

—Pues mire, otras maqui-
nas. Me encantan los aviones
teledirigidos, y tengo varios.
También me gusta practicar el
tenis.

—Esas son aficiones de rico.

—No, por Dios. Yo no soy
rico; de hecho, en las competi-
ciones que hacemos con avio-
nes encuentras personas de
todo nivel: desde un médico
hasta un cocinero.

—/Le gustaria que sus hijos
continuasen trabajando en el
sector del Automaético?

—Pues si. De hecho ya ten-
go alguno que esté trabajando
conmigo, ayuddndome en la
fabrica.

«Yo siempre juego al pinball»

—¢Usted juega a algo?
—Siempre al pinball. Incluso
tengo dos en mi casa.

—¢De VIFICO?

—No, los mios los vendo
todos.

—¢Qué diferencias hay entre
el pinball americano que usted
fabrica y el pinball espafiol?

—El «flipper» espafiol es in-
dudablemente mas rapido, pe-
ro el americano para mi tiene
mucha maés calidad, mucha
maés clase de juego, es maés
tranquilo y eso, a la larga,
ofrece un atractivo para el ju-
gador que puede elegir hacer
un especial u otro; la bola
puede pasar por un pasillo; un
tobogén, por muchos més si-
tios que en el «flipper» espafiol
que es que ni te enteras de lo
poco que dura.

—Mafiana, ¢qué?, sefior Car-
defas.

—Bueno, pues aquf estoy y
tengo un gran optimismo en
el futuro. Hay VIFICO para
rato.

Y se rie de una forma conta-
giosa, con espontaneidad como
suele hacer casi todo. Tomés
Cardefias es un hombre afable,
campechano y sincero que mu-
chas veces puede parecer de-
masiado modesto. Pero en el
fondo hace bien. Su lujo es
VIFICO.
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