xclusiva para F

" Fabrica, bajo patente

)) ESE a su juventud, fue fundada en 1985 y hasta
enero de este afo no ha empezado a comercia-
lizar sus productos, el nombre de la empresa
VIFICO ya empieza a ser habitual en el mer-
cado del recreativo espanol. Productos, fabricados bajo
Eat ente exclusiva para Espafia, de multinacionales como

OTTLIEB, EXIDY o TATSUMI son una carta de ﬁarantla
suficiente. El éxito entre los operadores de pinballs como
«Raven», el Ultimo comercializado hasta la fecha, obvia
frases elogiosas, en este caso, la «calidad de un producto
vale més que mil palabras».
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N los Gltimos tiempos,
una zona hasta ahora
olvidada por los fabrican-
tes del Recreativo en Espafia,
Andalucia, parece ponerse de
moda. Ejemplos como los de
FARESA o VIFICO son perfec-
tamente ilustrativos de este
«descubrimiento» del sur de
Espafia para poner en funcio

namiento negocios que, hasta
ahora, parecian reservados a
los nucleos industriales clési

cos de la Peninsula Ibérica. El
centralismo del Pais Vasco,
Catalufia y Madrid hace agua y
poco a poco se va rompiendo el
monopolio que, en su dia, les
convirtié en focos «privilegia

dos» (con todas las comillas
que se quiera) de las activida

des industriales que mas pues

tos de trabajo generaban y que
mas riqueza creaban

Una visita a las instalaciones
de VIFICO, en el kilbmetro 3
de la carretera de Guadalmar
(Mélaga), demuestra que hay
voluntad de hacer bien las
cosas, que no se trata de fun-
dar «chapuzas» flor de un dia
para beneficiarse de ventajas
fiscales y ayudas instituciona-
les. VIFICO es una empresa
nacida en 1985 con vocacién
de futuro, con intencién de
perdurar y de labrarse, a base
de trabajo y esfuerzo, un lugar
en el mundo del ocio de los
espafioles

Un secreto llamado GOTTLIEB,
EXIDY y TATSUMI

. C
supuusmrrmm‘fsmuradn? /Qué
impulsa a los propietarios de
VIFICO a arriesgar su dinero en
esta aventura? /De dénde les

confianza? Tomés

Consejero

OMO es posible que
se creen empresas
nuevas en un sector

viene la
Cardeiias Blasco,
Delegado de la firma, lo tiene
muy claro: «Esta sociedad la
fundamos hace aproximada

idad
ctos

vale
bras

»ni



s visto el momento opor-
queremos tocar el tipo

~ cuando tengamos algo
la calidad, por ejemplo,
nuestros flippers, ahora en

| tipo «<B» seriamos uno maés».
Las palabras de los represen-
tantes de VIFICO son taxati-
vas. Lo suyo no es la mediocri-
dad y el montén, estan dispues-
tos a escalar los puestos més
altos, a ocupar un lugar entre
los grandes. Esa es la razén de

que comenzaran su andadura |

con una fuerte inversién de
capital, «alrededor de doscien-’

tos cincuenta millones de |

pesetas», seglin el anterior-

mente citado Tomas Cardefia. |
José Luis Jiménez no siente |
vértigo por la cifra: «Tenemos |
fe en nuestros productos Ve
por eso, creemos que hemos |

cho una inversion acertada»,

«Raven», un nuevo producto

™ NVIFICO son conscien- ;
E }a; de que no es f4cil
& Introducirse en g| mer-

cado de| Automético espafy
lad ol.
La co 'petencia es ferog, hay

mpres enverga-
ectamente ?sontadgas,

Son elevados, |a
1abricantes es-

diknn;

«Raven», un

de GO T» LIEB,
es el muweve

aparato gwe
han lanzado

al mercade

en
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