Para confirmarlo, para
conocer las razones del éxito
de esta sociedad catalana,
MAQUINA RECREATIVA hablé,
ademés de con el mencionado
José Maria Arribas, con el jefe
de ventas, Manuel Jiménez. Lo

personajes, saber quiénes son
en el Sector y, como conse-
cuencia, conocer como nacié
CIC PLAY.

—José Maria Arribas: Llevo
en el Sector del Automatico
casi veinte afios. Antes de lle-
gar a CIC PLAY he trabajado
para otras empresas. Algunas
- épocas han sido buenas y
~ otras... regulares.
| —Maquina recreativa: (Co-

mo se cred CIC PLAY?

. —J. M. A.: En un momento
de transicion, motivado por-
que la empresa donde yo tra-
bajaba anteriormente no se-
guia el sistema que debia. Me
surgi6 la idea de crear algo
.| nuevo otra vez, quiza con una
| politica distinta, y al finalizar
' SADA 84 se monté CIC
| PLAY. Desde el principio se
cre6, como se debe crear una
empresa: Poco a poco, de dos
a tres personas, de tres a cua-
tro, de cuatro a cinco..., de
una forma escalonada.

—M. R.: (Cémo entré en el
Automatico Manuel Jiménez?

—Manuel Jiménez: De Ia
mano de José Marfa. Ya nos
conociamos de antes; me pro-
puso entrar en /a anterior
empresa... y llegué a CIC PLAY
de la misma forma. Me comen-
t6 que queria formar una
empresa distinta de la que
estdbamos y e dije que si.

Los retos de u
el na empresa

primero era situar a los dos

K hesho CIC

estos dos afios de

‘ ? -‘m!&
—J. M. A.: Es importante
destacar que, al margen de

_ los clientes que yo conocia

por los afios que llevo en el
Sector, ha habido que crear
una red de clientes partiendo

practicamente de cero.

—M. R.: ¢(Productos?

—J. M. A.: Hemos hecho
video cuando empezamos,
que es lo que pedia el Sector
en aquel momento. También
hemos fabricado algunas ma-
quinas de tipo «B» y de ahi
pasamos a los videos tradi-
cionales. Ultimamente desa-
rrollamos un pinball.

—M. R.: {Qué es lo mas difi-
cil de hacer?

—J. M. A.: Lo mas dificil de
hacer es un buen campo de
juego para un pinball, que dis-
traiga al jugador y que a la vez

¥

~ tronicos para reparar

sea rentable, buscar los rebo- |

tes adecuados, los compo-
nentes que hay que poner...

—M. R.: La crisis del Sector
ya ha terminado ¢no?

—J. M. A.: El Sector esta
viviendo etapas. i
—M. R.: (No hay crisis de

imaginacion?

—dJ. M. A.: No, lo que pasa
es que la variacion que se |
necesita no ha salido. La |
maquina adecuada para crear |
una revolucion todavia no se

| hainventado. Todas son simi- |

lares, parecidas...

Comparando los tipos

| de méquinas

—M. R.: Pero el Sector |
parece dar vuelta sobre si |
mismo. Ahora, hemos tenido la |

moda del pinball...

—J. M. A.: Hay que dividir
entre modas de tipo «A» y
modas de tipo «B». Una moda
de tipo «A» nunca va a superar
a una moda de tipo «B»; por
muy buena que sea, la renta-
bilidad siempre sera menor.

—M. R.: /Las modas de tipo |
«A» tienen el problema de la |
tecnologia? No tiene nada que |
ver un billar con un pinball o
€on un video. Las «tripas», por
llamarlo de alguna manera, de
l1as méaquinas son totalmente
diferentes y crean muchos

problemas incluso a nivel de
reparaciones /no? 4

— - A.: Un mecanico de

tiene que tener
) ma
conocimientos técnicos qu:

ideo sélo es ca
tas, arreglar un micro o cam-
biar un fusible. Sin embargo,
para un pinball ya se necesita
tener més conocimientos elec-
el sis-
tema, porque tiene mas pie-
zas auxiliares; no s6lo es un
problema de tipo légico, que
puede ser un CPU o una placa
de display, por ejemplo, sino
que en un pinball van unos
flippers, unos pulsadores,
unos contactos...

—M. R.: ¢Es muy dificil para
una empresa joven como CIC
PLAY hacerse un hueco en el
mercado del Automatico?

—J. M. A.: Fabricar un
video es muy sencillo, sélo
hay que comprar unos pro-
ductos a unos proveedores y
ensamblarlos; no se tiene que
desarrollar nada, s6lo es com-
prar y montar. Sin embargo,
para montar un pinball tienes
que crear un campo de juego,
hasta ahora no se ha dado el
caso de que te fusilen un
campo de juego, es muy raro.

—M. R.: ¢{Por qué no se copia
el campo de juego? /

—J. M. A.: Nolosé, elcaso |
es que nadie lo hace.

—M. J.: Lo que s/ ha ocurrido |
es que empresas que fabrica-
ron pinballs en los afios sesen-
ta y setenta ahora los han
vuelto a repetir.

—M. R.: Pero no se copia
cgmo en las maquinas de tipo

—dJ. M. A.: Quiza una de las
razones sea el intentar supe-
rar el modelo que mas fun-
ciona. Si yo no copio un

cam
abrir mercas

tablero de la competencia es |
porque el préximo que haga |
quiero hacerlo mejor que ella, |
porque tengo medios y cono- |\
cimientos para hacerlo. i b
_—M. R.: Entonces, jes maés '
facil superar un pinball que m
una maquina de tipo «B».

JOSE MARIA ARRIBAS
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® «Fabricar un video es I””)a, ]
sencillo: Sélo hay que comP™ 3
unos productos Jarlos:
a unos proveedores y ensambla’==
no se tiene que desarrollar ar’
nada, sélo es comprary Mo _g
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—M. R.: Pero, (por qué es
- tan dificil entrar en este Sector
para la gente de fuera?

 —J.M. A.: Una de las cosas
. que funcionan en este Sector
es la profesionalidad, y esto
se consigue con el tiempo. A
mi, en este Sector, me ha
sglido el bigote, llevo veinte
afos aqui y me considero
parte de él, me personifico en
él, sigo en él precisamente
por mi espiritu de lucha vy,
porque a lo menos, quiero
demostrar algo que no he
demostrado todavia.

—M. R.: ¢(Es verdad que para
tener éxito a medio plazo,
fabricando, hay que tener explo-
taciones?

__M. J.. No necesariamente.
| —J. M. A.: Lo que pasa es
| que tener explotaciones di-
recta o indirectamente sirve
para probar modelos, obser-
var su rentabilidad y para ase-
gurarse el éxito.

—M. R.: Pero (no es verdad
que cuando falla un producto
sélo la explotacion es capaz de
sacar las «castafias del fuego»?
| Eso, al menos, es lo que parece
que ocurre con algunos de los

grandes fabricantes
J. M. A.: Para acertar con

tﬁ“\im'n‘n\ Dacks
-

de tipo «B» que con maquinas
de tipo «A».

__M. R.: Volviendo un poco
atras, que no me terminasteis
de contestar a la pregunta,

ué hay que hacer para que
fﬂ\a emgresa como CIC PLAY |

entre en el mercado del Auto- | un modelo hay que hacer
matico? | varios a la vez, y varios pro-

gramas Y determinar cual es
tiene mas aceptacion

A.: Necesitas tener

conoéimientos del Sector, | el que !

tener puertas donde llamar y | de publlco.tY es muy costoso,
cto. or supuesto.

poder hablar de un produ | p —'—M.pR; R vk AR

Que ese producto esté ava-
lado por un equipo de perso-
nas que puedan demostrar
una confianza. Y, dpspués,
disponer de los medios para

hacerlo.

explotar que fabricar, ¢por qué
CIC PLAY fabrica méaquinas?
M J.: Porgue il tiene

| Empresa Operadora
| pM R.: ¢(Pero no hubiera

r montar una

sido mejor intenta
J de una fabri

operadora en vez

ca?
p, J: La profesién va por

dentro. Arribas lleva veinte
afios en el Automético, y, como
ha dicho antes, todavia no ha

hecho lo qué quiere hacer
M. R.:,Cudl es ese suefo?

_J. M. A.: Esuna maquina
que todavia esta en suefos,
pero se realizard

M. R.. (Tiene

apellidos?
J. M. A.: Es una idea no

| madurada, pero si en estudio
Lo que pasa es que es muy
prematuro todavia poner nom
bres y apellidos

l. «Todavia no he vendido
@ maquina que CI C-PLAY
Puede hacer»

S «Empresas que fabricaron
Pinballs en los afios sesentd
ora los han vuelto a repetir”

nombre Yy

' produce ese fenémeno?

| goles que se deja colar la

s

cada dia mas.
—M. R.: (Cémo? ¢Por qué se

—J. M. A.: Por la cantidad
de impuestos, porque la ren-
tabilidad que va quedando es
menor, porque la innovacién
es cada dia mayor... La gente
que no esta preparada o que
no es profesional al encontrar |
inconvenientes en investiga-
ciébn o en desarrollo o en
cambio, agota sus fuerzas y !
va desapareciendo.

—M. R.: /Qué es mejor, que |
la Administracién tome cartas |
en el asunto de la profesionali-
dad, caso catalan con las fian- |
zas, o que se inhiba, como ha |
hecho, hasta ahora la Adminis-
traciéon central?

—J. M. A.: Yo creo que
Cataluia se ha limpiado bas-
tante.

—M. R.: {Pero no ocurre que
en este Sector se legisla dema-
siado? !

_M. J.: Nunca llueve a gusto |
de todos. !

—J. M. A.: Siempre hay |

| Administracion. {Ojala nos de- |

jaran hacer a nosotros el |
Reglamento del Juego! Es- |
tamos demasiado supeditados |
a una Administracién que nos |
controla, que nos quiere llevar !
de la mano...

/Los impuestos son exce

| sivos 0 no? !

M. J.- Yo creo que serian |

| adecuados si el precio de la

| bras de queja

partida fuera a diez duros
-J. M. A.: Lo que también
es ilbgico es pagar los impues
tos antes de realizar el ejerci
cio, es injusto, en ninguna
industria se hace
Pese a estas ultimas pala
el animc ne

| decae en los hombres que for

| de ello

¥

man CIC PLAY. Buena prueba
““, 3;1 fj‘ rmaf« or 4,5
Manuel Jiménez <Todavia no
he vendido la maquina que
CIC PLAY puede hacer» Estar
seguros de su ©x t i¢

posibilidades en €
Automatico porque {106
José Maria Arriba nuestro
secreto es la profesionalidad

es una frase hecha, pero es

Qactor de

| real
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Preser)té la «<Play Comic»
en Oviedo, Murcia y Zaragoza

la «<Super Baby»

Todo un mundo

de posibilidades

NGEMATIC, slecrygre en pro de la calidad y el mejor servicio al cliente,

tiene en el mer

nales

o actualmente dos méaquinas »B» realment '
. > e ex -
.Play Comic» y «Super Baby». Es este, pues, un mSSnpeCr:?o

singularmente importante para los hombres de esta em '
singular ] resa radi-
~ada en Sabadell, por lo cual no debe extrafarnos que gn los uldt:

ang 11C

005 hayan proliferado, por todo los rincones de nuestr '
¢ presentaciones de 0s citados productos. e

sidola cita obligada de todos los operado-
res de esas zonas, incluidos los
s importantes, para tomar contacto con
#&ts maquinas que, muchos de ellos, no
! - dudado en calificar ya como verdade-
#% joyas del Recreativo».
bas maquinas, «<Play Comic» y «Super
, desarrollando la técnica més van-
dista, a la que ya nos tiene acostum-
INGEMATIC, incorporan los mejo-
‘v,més avanzados materiales, compo-
ms y algo imprescindible en toda
Na que quiera rendir al maximo: una
aaTacnon superior, pensada para satis-
£ réugador al tiempo que consigue la
‘hsab%anudaC|on_ para el operador. Ello
P I ‘P‘aymcuy bien cuantos han adqui-
S b SeOmlc» y lo sabréan aquellos
i modgluro, van a decantarse por
i la Play Ce oque es la «Super Baby>.
. inicci?:jc» incorpora un nuevo
e jugada por palanca

‘) VIEDO, Zaragoza y Murcia han

;“tema d

Y€ permi
adeg df;\ItE_ establecer diferentes veloci-
°.°'°ﬂami§r'1rto en los rodillos, segun el
W5ma; i tig 0 que hace el jugador de la
Yte frytag an‘? dos columnas de bonos de
Temiadag u?1'T“Eidas; si afiade en jugadas
; ;:::QUBsu preamfi‘ll?vq posibilidad con el
Pagadores, u?w»"sz; ademaés cuenta con
ector electrénico de

El duende erré con CIC PLAY

SOS «duendes» traviesos

y bromistas que, segun

b= decimos siempre los pe-

riodistas, pululan por las im-
prentas nos jugaron una mala
2asada el mes de septiembre
N el reportaje titulado «CIC

o fY,. una empresa de jovenes
/4 Otesionales». Resulta que una
e las fotografias que ilustra-

::: la informacién, en la que
i 'efian varios modelos de
\ quinas, no corresponde a

doble moneda, etc.; la «<Super Baby» no se
queda atras en atractivos para el jugadory
ha causado tanta, sino mas, expectacion
como su hermana mayor. Indicar también
que esta nueva maquina de INGEMATIC
incorpora un doble monedero electrénico
(MS-55), dos hoppers de 25 y 100 pese-
tas y un amplio y novedoso plan de
ganancias. Lo dicho, dos joyas, tanto por
su acabado interior como exterior.

Dicho lo anterior y conocido el interés
que siempre han despertado los produc-
tos de INGEMATIC entre los operado-
res, no debe extrafiarnos el éxito que han
constituido estas tres presentaciones.
Tanto en Muresa de Murcia, en Silvertro-
nic de oviedo, como en el Hotel La Roma-
reda de Zaragoza, marcos de dichas pre-
sentaciones, los organizadores se vieron,
si no sorprendidos, al menos, encantados
de la estupenda aceptacion que han tenido
sus productos Yy del gran numero de con-
tratos de venta firmados. Y es que con una
carta de presentacién compuesta por «Play
Comic» y «Super Baby» es facil triunfary,
lo que es mas importante, recaudar.
INGEMATIC ha abierto con ellas nuevos
mercados, pero también todo un mundo de
posibilidades para el Recreativo. Felici-

dades.

las instalaciones de la firma
catalana dirigida por José Ma-
ria Arribas. La broma del
«duendecillo» puede inducir a
pensar que CIC PLAY es tam-
bién una comercializadora, al
mostrar la fotografia modelos
de diferentes fabricantes; pero
esto no es asi, tal y como
refleja la entrevista con José
Maria Arribas y Manuel Jimé-
nez, CIC PLAY se dedica a la
FABRICACION DE MAQUINAS.
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